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MIIA LIESEGANG

Muotoilija, taiteilija, valmentaja, yrittaja,
kouluttaja, puhuja, ikuinen opiskelija.

Missioni on auttaa luovan alan
ammattilaisia kesyttamaan mielen ja arjen
haasteita seka saavuttamaan itse
maarittelemaansa menestysta.

Designer, artist, coach, entrepreneur,
educator, speaker, lifelong learner.

My mission is to help creative
professionals tackle mental and everyday
challenges and achieve their self-defined
SuUCcess.



KIRKASTA / GLARIFY

Miksi / Why
| want to help / create / solve...

Miten / How
Strategy

Mita /7 What
Products / Service

Kenelle / To Whom
Target Group




e | uotettavuus

e | Ooydettavyys

e Tiedon jakaminen

e Myyntikanava

e Asiakaskontaktien keraaminen

e Trustworthiness

e Findability

e Information Sharing
e Sales Channel

e Collecting Customer Contacts
/




KOHDERYHMASI /

YOUR TARGET GROUP
e Tarpeet ja ongelmat  Needs and Problems
e Arvot ja kiinnostuksen kohteet ¢ Values and Interests
e Sisallon tyyli ja savy e Content Style and Tone
o Kayttajakokemus (UX) e User Experience
e Visuaalinen ilme e Visual Appearance
e Toiminnallisuus ja palvelut e Functionality and Services
e Kieli ja lokalisointi e Language and Localization
e Referenssit e References

e



— KASVUN ASENNE/

-~ GROWTH MINDSET
fremportmeceme e Aloita vaikka et ole valmis.
. e Opettele koko ajan uutta.
@ ’ * Virheita ei ole, vain
Oo " 1 -
X &K K | opf>|r.n|s"kolf<?mu <s"|a.
e Opl sietamaan epavarmuutta.
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it THIS IS e Start even if you're not ready.

e Keep learning all the time.
e There are no mistakes, only
learning experiences.

e | earn to tolerate uncertainty. n
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